Sie haben die
Herausforderungen
der Zukunft im Blick?

Gebietsmanager Vertrieb m/w/d)

IHRE AUFGABEN:

« Sie vertreiben innovative Produkte und mafigeschneiderte Intraokularlinsenlésungen an operierende Augenarzte.

« Sie sind Ansprechpartner des Augenarztes und seines Teams bei der Anwendung von Intraokularlinsen im und
auBerhalb des OPs.

» Sie entwickeln lhr Gebiet mithilfe von innovativen Tools und kreativen Ideen selbststéandig weiter.

» Sie bauen ein bestehendes Netzwerk aus und verstehen sich als Netzwerker innerhalb der relevanten community.

* Sie reprasentieren unser Unternehmen auf Kongressen und Fachtagungen.

IHRE QUALIFIKATION:

+ Sie haben Erfahrung im Vertrieb gesammelt, idealerweise im Medizinbereich.

» Sie haben Vertriebsinstinkt, stellen sich gerne neuen Herausforderungen, sind neugierig und digital affin.

« Sie sind reisefreudig, kommunikationsstark und verhandlungssicher.

« Sie kénnen sich auf unterschiedliche Gesprachspartner und -inhalte einstellen. Prasentieren vor gréReren Gruppen

ist keine Hurde fir Sie.

UNSER ANGEBOT:

* Eine facettenreiche Téatigkeit und interessante Perspektiven in der wachsenden Medizinproduktebranche.
* Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege.
* Ein motiviertes Team in einem hoch professionellen Arbeitsumfeld.

* Individuelles Onboarding. Flexibles Arbeitszeitmodell

Neugierig geworden? Dann freuen wir uns auf lhre Bewerbung!
Senden Sie lhre schriftliche Bewerbung mit Starttermin und Gehaltswunsch an: bewerbung@1istq.de

1stQ entwickelt und vertreibt hochwertige
Medizinprodukte fiir das bestmaégliche Sehen
nach dem chirurgischen Linsentausch.

Leading IOL solutions Inhabergefiuhrt. Unabhangig. Weltweit.

1stQ Deutschland GmbH ¢ Konrad-Zuse-Ring 23 « 68163 Mannheim « www.1stq.de



